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Vanzari complexe

AU aproape toate sau toate
caracteristicile de mai jos:

decizii costisitoare
multi oameni implicati
proces de vanzare lung

solutie pot afecta intreaga companie

potential semnificativ pentru alte proiecte

piata cu concurenta puternica.
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2 - Account entry strategy
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Intrarea / Navigarea in cont

Construirea impulsulul
pentru schimbare:

¥ vorbeste cu Oamenii potriviti

B |a Momentul potrivit

W despre Subiecte potrivite (?).
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Intrarea 1n cont - rezumat

Putere

1. gaseste un descopera harta 2. castiga
coach si... organizatiei si... acces si...

Receptivitate Nemultumire
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